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智能家居迎来发展机遇

受到新冠肺炎疫情影响，家居

行业出现几个热搜名词，比如零接

触式互交、“宅”家居，而这些都指

向—— 智 能 家 居 。 有 业 内 人 士 预

测，经过此次疫情，人们会更加重视

和追求安全、健康的生活方式。未

来，智能家居会越来越受到市场认

可，迎来新的发展机遇。

据了解，在新冠肺炎疫情下，智能

家居的应用主要体现在以下三个方

面。一是小区的人脸识别系统，可避

免通过刷卡、钥匙等手接触式开门带

来的病毒感染风险。二是智能语音系

统，可帮助用户通过语音操控电梯等

公共设备，减少直接接触带来

的风险。三是智能居家系统，

通过各个智能设备之间联动，

用语音、手机 APP 等方式，实现

家居智能化控制。

商家也纷纷抢占智能家居

市场份额。日前，华为在微信公

众号上宣布，华为云 IoT 联合旺

龙智能推出无接触智能乘梯解

决方案，基于园区物联网平台实

现电梯、门禁、摄像头、蓝牙等设

备的统一接入管理及多子系统

联动，通过手机 APP/微信小程

序/手机蓝牙等方式远程呼叫电

梯并自动点亮目的楼层，解决传

统电梯的身体接触、长时间等

待、陌生人使用等问题。TCL 也

推出四个大智能场景解决方案

和一套智能生态系统。

目前，中国智能家居市场存在很大

的发展空间。据中国电子技术标准化

研究院电子设备与系统研究中心所述，

中国智慧家庭市场规模正以每年

20%-30%速度增长，智慧家庭产业发

展空间巨大。IDC数据也显示，2019年
全球智能家居出货量高达 8.4 亿台，预

计 2023 年将增长至 14.6 亿台，复合年

增长率达到 14.9%。

业内人士认为，对于智能家居企

业来说，疫情后将迎来新的发展机

遇。企业应努力修炼内功，提高未来

的抗风险能力。 （番禺日报）

3月LPR基点公布，没降
据公布数据显示，2020 年 3 月 20

日贷款市场报价利率（LPR）为：1 年期

LPR 为 4.05% ，5 年 期 以 上 LPR 为

4.75%。自 3月开始实行新的利率定价

方式以来，LPR 获得更高关注度，尤其

是 关 系 到 房 贷 利 率 的 5 年 期 以 上

LPR。而在国内房地产市场正逐渐复

苏的情况下，近日公布的LPR与上期持

平，让降息预期落空，也让不少业内人

士表示有些意外。

业内人士表示，降息的影响对于房

地产来说，不仅仅是对于购房者的实际

购房成本有影响，对心理的影响也比

较大，在当前疫情情况下还去售楼处

的购房者，大多是预期房贷等购房成

本会进一步下降的。自上周以来，在

降准信号影响下，资金利率持续走低。

近日，央行也明确提出了对于未来贷款

利率明显下降的要求。贷款利率下降

仍是趋势。 （大洋网）

行业资讯

工信部：推动公共领域用车电动化
从工信部官方网站获悉，近日，

工业和信息化部装备工业一司就推

动公共领域用车电动化听取了行业

机构、企业代表的意见建议，深入研

究分领域、分区域、分车型电动化的

目标、方式及政策措施。并表示，推

动公共领域用车率先实现电动化是

减少温室气体排放、促进产业绿色

发展的重要举措，下一步拟会同相

关部门，组织行业力量开展推动公

共领域用车电动化行动计划编制工

作，积极推动公交、环卫、邮政、出

租、通勤、轻型物流配送等车辆电动

化水平提高。 （中国网）

（资料图片）

进入春季，赣州便进入了多雨季节。最新

天气预报显示，接下来的近半个月，赣州雨水超

长待机，一直要下到清明节。然而，对有车一族

来说，下雨天对车辆的养护和使用都是一项“挑

战”，忽略了就会伤及爱车。那么，雨天路上行

车需要注意些什么？笔者整理了几点注意事

项，供广大读者参考。

稳字当先最重要

雨天行车尽量使用二挡或三挡，且时速不

要超过 40公里。雨天行车更需要注意路边的行

人，应减速慢行，耐心避让，切不可与行人或非

机动车抢道。慢速行驶可让轮胎与路面的接触

面积增加，从而提供更大的牵引力。如果发现

车辆开始打滑，不要猛踩制动或猛打方向，这可

能导致汽车进入侧滑状态。

此外，雨天行车会对轮胎提出更高的要求，雨

季胎纹的深度最好能保证在4毫米以上。因为胎

纹深度过低，容易在胎面和水面间形成水膜，造成

汽车跑偏、甩尾和制动距离加长等情况。

雨天行车，驾驶员最讨厌的就是炫目的大灯，

因此，笔者提醒广大车主，雨天行车要改用雾灯。

若前挡玻璃上产生雾气模糊了视线需要打开空调

的制冷开关，用冷风吹风挡玻璃，这样能迅速使视

线清晰；后挡风玻璃出现雾气时，需打开后挡风玻

璃加热器，尽快消除雾气。如果雨刷器扫水不彻

底，使雨水“沾”在车玻璃上，可以将车蜡涂在车窗

上，使玻璃表面形成蜡膜，改善视线范围。

保持车距最安全

雨天保持车距很重要，车辆在湿滑路面上

的制动距离大约是干燥路面制动距离的 3倍，因

此务必注意保持和前车的车距，根据车速的不

同，最少应保持两个车身以上的车距，防止与前

车发生追尾事故，如果后车跟车过紧，可以打开

双闪警示灯提醒后车。

通过积水区时应使用低挡行车并稳住油门，

一气通过，切不可中途停车、换挡或急转方向。

因为一旦汽车熄火，排气管会立刻回流进水，造

成排气系统损伤。同时车辆在涉水时不能车速

过快。另外，一般水深没过车轮中心或没过排气

管最好都不要通行。

雨后保养要细致

很多有经验的车主在大雨之后，无论车

辆有无异常现象，都会到 4S 店做一次全面

“体检”。

车辆表面保养：遇到大雨天气时，驾车返回

后应进行及时清洗。

底盘护理：一定要注意汽车底盘的清洁防

锈处理，并经常检查和洁净车门以及车身底部

的排水孔。底盘防锈处理可以到专业的汽车美

容中心去做。

雨刷保养：雨季开车前，最好先检查一下雨

刷器，同时注意刮水时是否会出现速度与摆动

不均匀。如有这些情况，说明雨刮器或橡胶条

都应更换。 （杨海芳）

春季雨水多 开车多留神
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应对车辆打滑“三要一不要”
雨天开车,很容易出现车轮打滑，

严重时导致车辆侧滑、失控。特别在通

过地下车库、道路标示线、高架道路接

缝处时，“打滑”现象常见，车主须更加

小心，做到“三要一不要”。

①保持安全距离：实时保持安全距

离，当前方出现情况时，能有足够的时

间和空间来做出反应，保证行车安全。

注意在转弯处一定要控制好车速，切忌

车速过快而造成车轮打滑。

②保持安全车速：切忌猛踩或猛抬

油门，注意踩踏和松开油门踏板的动作

要平稳。如果在加速时，产生侧滑的现

象，请马上减小油门。

③超车变线要谨慎：雨天频繁超车

变线是非常危险的行为，如果一定要超

车，请务必观察好前后左右的情况，平

稳转动方向盘，安全超车。尤其是在高

速公路上，车速非常快，路面又很湿滑，

如果猛打方向盘加速超车，容易车轮打

滑，引发交通事故。

④急踩刹车要不得：雨天最好采

用“点刹”的方法，一定要合理使用

刹车，遇到紧急情况时冷静作出反

应，不要急刹车，这样既不让车轮抱

死，又能达到迅速降低车速的目的，

同时也能保证驱动轮不被锁死，避免

车轮侧滑。 （高翔）

安全行车

赣州房价连续半年稳中有升
国家统计局近日发布 2020 年 2 月

份 70个大中城市住宅销售价格变动情

况，其中，赣州新建商品住宅价格环比

上涨 0.3%，连续 6 个月上涨，二手房环

比上涨 0.1%。

与上月相比，赣州新建商品住宅

价格环比上涨 0.3%，与去年同月相

比，上涨 3%。其中 90 平方米及以下

环比持平，同比上涨 4.3%；90-144 平

方米环比上涨 0.7%，同比上涨 2.9%；

144 平方米以上环比下降 0.6%，同比

上涨 2.1%。

与上月相比，赣州二手住宅价格上

涨0.1%；与去年同月相比，上涨5%。其

中90平方米及以下环比上涨0.3%，同比

上涨 4.7%；90-144平方米环比持平，同

比上涨 5.5%；144平方米以上环比下降

0.1%，同比上涨4.5%。 （赣州晒房网）

本地楼市

置业有道

线上卖房能替代线下销售吗
疫情让今年年初的楼市进入“冷冻”状态。

国家统计局 16 日发布数据显示，1 至 2 月份，全

国商品房销售面积同比下降 39.9%，商品房销售

额下降 35.9%。

疫情之下，各地售楼处关闭，不少房企纷纷

转战线上“自救”。据统计，前 200强房企中已有

143 家房企在线上“云卖房”。线上买房靠谱

吗？线上卖房能替代线下销售吗？

VR看房、直播卖房……
房子也能网购了

2 月中旬以来，多家房企推出网上购房，提

供网上VR看房、选房、购房等服务，并推出多重

购买优惠、无理由退房等政策，一时间吸引了众

多消费者，形成了热闹的房子“网购”市场。

目前线上售房的模式主要有三种：一是一些

大型房企自建的网上售楼处，比如恒大的“恒房

通”、碧桂园的“凤凰云”等，所售房源覆盖全国全

部在售项目。二是规模房企与第三方机构合建

网络售房平台，通过线上销售吸引流量。三是售

楼员化身主播，在抖音、快手等平台直播。

热闹的线上买房体验如何？笔者发现，除少

数平台可实现推荐、认购、成交、返佣等多个环节

外，目前多数房企的线上卖房还是以项目展示、

引流蓄客为目的，只有项目浏览、意向登记和与

置业顾问对接等功能，尚不能进行线上认筹和认

购，主要是为了引流蓄客，打造全民经纪人体

系。“带货”主播们通过带网友看房积累粉丝，然

后通过建群、私聊等方式获取客源，推广项目。

一家平台的运营负责人告诉笔者：“对于开

发商来说，这种线上售楼处只是一种拓客渠道，

通过展示项目吸引意向购房者，获得更多客户

信息，再将其引流至线下。”

线上买房真的靠谱吗

市民王先生近日通过 VR 实景图和网络直

播看房后，参加了某房企线上“秒杀”活动，购入

了一套 149 平方米的住宅。“通过 VR、直播等方

式看房和线下看房区别不大，看到的都是实景，

也能即时咨询项目情况和周边配套。”王先生

说，“线下看房往往需要多处跑，线上看房还减

少了跑腿次数。”

但更多的购房者表示，尽管线上买房很便

捷，但不实地参观样板间、亲身体验房子和周边

环境，总感觉心里不踏实，“毕竟买房是笔大额

支出，万一买错了、后悔了怎么办？”

笔者采访发现，现阶段能成交的“网购房”

往往有幅度不等的优惠，此外还要有能消除购

房者顾虑的配套政策。从当前来看，线上售房

认购率高的房企，最常见的是实行优惠折扣、保

价期和无理由退房等组合营销策略。

不少购房者认为，增加一定期限的“无理

由退房”配套条款最为重要。笔者梳理发现，

目前已有 20 余家房企推出“无理由退房”政

策，从 7 天、15 天、30 天、60 天、90 天到 180 天

不等，尤以恒大的规定最为宽松——交房之前

都能退。

是权宜之计还是未来趋势

业内人士普遍认为，当下房地产行业转战

线上主要是受疫情影响，是“非常时期的非常办

法”，还处于起步和试水阶段。短期内，线上卖

房不会替代线下销售，但会是线下销售的重要

补充手段。

路劲地产副总裁符齐认为，房企线上营销平台

虽然前期投入较大，但后期可大幅降低销售成本、

节约人力。“线上售楼处结合了互联网技术优势，可

基于大数据进行广告的精准投放，提升获客率。”

宝华企业集团副总裁杨健表示，客户买房

的各个环节和进度可在线上查看，效率高且利

于管理信息化。“未来线上售楼处或将成为客户

来源的主要渠道。”

“线上售房有利于房产销售去中介化。”宝

龙集团副总裁华立冲认为，线上购房改变了开

发商的获客方式。

也有业内人士认为，线上售房未来还可能

改变目前房产营销行业劳动密集型的特点。“以

前对着客户做讲解的销售员，变成了对着手机

镜头做直播讲解的主播。直播带看能力强的主

播自然会集聚更多的客户资源，因此也不需要

‘人海战术’。”

“线上销售平台是一种低成本培育潜在客

户的方式。”杨健表示，随着各大房企均开通线

上销售通道，购房者的选择范围更广，企业、房

源的对比更加快捷便利。在“无理由退房”保障

下，购房者可以优中选优，体验感好的“品质型”

产品更容易脱颖而出。

受访业内人士普遍认为，线上和线下销售

并行将成趋势。虽然线上营销对促成即时成交

作用有限，但长期来看，融合线上线下营销，建

立起“线上推广—用户获取—案场到访—签约

成交—售后维护”的销售链条，不失为一种可行

的模式。 （来源：新华网）

油价降啦！车主感叹节省不少
3月 18 日零时起，国内成品油价格大

幅下降，汽柴油每吨下调 1015 元和 975
元。全国平均来看，92 号汽油每升下调

0.80 元，95 号汽油每升下调 0.84 元，0 号柴

油每升下调 0.83 元。调整后，油价重回“5
元时代”。

本次调价政策落地，也带来了出行成本

的降低。笔者算了一笔账，以油箱容量 50升
的家用轿车为例，加满一箱 92号汽油将较之

前节省 40元左右。

3月 17日，就有不少市民提前留意到国

内成品油将下降的消息。在市区五洲大道

的一处加油站，笔者与前来加油的谭先生闲

聊，他打趣道：“昨天朋友圈都在说油价下调

的事，明天零点油价会大降，今天先加半箱

吧，能省则省。”

笔者注意到，18 日以来，在我市主城区

各大加油站排队加油的市民较之前多了起

来，不少车主都赶着来享受降价实惠。车主

郭先生告诉笔者，“这次油价下调力度大，我

和好几个朋友都提前把油箱加满！周末正

好去郊游。”

“以前加 200块钱的油，油箱都加不满，

今天油表指针直接都到头了，真的实惠了很

多。”车主郭先生说。

加油站工作人员表示，油价下调后，近

期来加油的车辆比平时多，为减少排队等

候时间，车主可错峰前来加油。总体来

说，油价下调对各行业的车主们来说，可

以节省不少。 （杨海芳）

（资料图片）


